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Der Küchenring stärkt das Umsatzwachstum des Küchenhandels
Mit einem klaren Fokus auf exzellente Konditionen, innovative Dienst-
leistungen und strategische Unterstützung hat der Verband Der  
Küchenring über die Jahre hinweg eine kontinuierliche Entwicklung  
erlebt. Diese Erfolgsgeschichte führt der Küchenring auch 2024 fort. 
Die stetig steigende Mitgliederzahl bietet gegenüber der Industrie die 
nötige Stärke, um beste Konditionen zu verhandeln und so den Gesell-
schaftern maßgeschneiderte Lösungen für nachhaltiges Wachstum in 
einem wettbewerbsintensiven Markt zu garantieren.

Effiziente Strategien für Umsatzwachstum
„Unser Ziel ist es, den mittelständischen Küchenhandel weiter zu stärken 
und den Küchenhändlern zu den besten Marktchancen zu verhelfen. Mit 
unseren Konditionen schaffen wir ein solides Fundament, auf dem unsere 
Gesellschafter wachsen und ihre Ziele erreichen können“, erklärt Jürgen 
Feldmann, Geschäftsführer von Der Küchenring. Dabei setzt der Ver-
band nicht nur auf günstige Einkaufskonditionen, sondern auch auf 
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strategische Maßnahmen wie den Ausbau des Online-Marketings und die 
Implementierung moderner Verkaufsflächen, um die Attraktivität der An-
schlusshäuser weiter zu steigern.

Investitionen in die Zukunft der Küchenbranche
Die strategische Ausrichtung des Verbandes umfasst auch die kontinu-
ierliche Anpassung an branchenspezifische Trends und technologische 
Entwicklungen. „In der heutigen Küchenbranche sind Investitionen in High-
tech-Lösungen und digitale Verkaufsformen unverzichtbar. Kunden erwarten 
moderne, interaktive Showrooms und eine nahtlose Online-Präsenz“, so 
Feldmann weiter. Der Küchenring bietet seinen Gesellschaftern zum Bei-
spiel unter anderem Unterstützung bei der Optimierung ihrer Webseiten 
oder berät zum Einsatz von 3D-Küchenplanern um den Kundenkontakt  
zu verbessern.

Langfristiger Erfolg durch starke Gemeinschaft
Der kooperative Ansatz von Der Küchenring ist ein Schlüssel zum Erfolg. 
Durch unsere gebündelte Einkaufskraft und gezielte Marketingmaßnahmen  
profitieren unsere Gesellschafter von einem klaren Wettbewerbsvorteil.  
„Die Stärke liegt in der Gemeinschaft“, betont Feldmann. „Unsere Gesell-
schafter profitieren von einem Netzwerk, das sie sowohl finanziell als auch 
organisatorisch unterstützt. Dies führt zu stabilen Umsätzen und einer siche-
ren Zukunft.“

Über Der Küchenring
Herausragende Einkaufskonditionen und ein professioneller Service 
für crossmediales Marketing sind zwei der wesentlichen Stärken von 
Der Küchenring. Seit 2020 hat Jürgen Feldmann den Verband zu einem 
Schwergewicht der Branche ausgebaut. Über 700 Küchenspezialisten aus 
Deutschland und Österreich profitieren dabei von einer klaren Wachstums-
strategie, konsequenter Digitalisierung und modernem Marketing mit hoher 
Wirksamkeit. Auch der gemeinsame Austausch wird bei Der Küchenring 
groß geschrieben und hilft dabei, neue Gesellschafter auf Erfolgskurs zu 
bringen.
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